
 
 
 
 
  
 
 

 
 
 
 

Vertrieb im Außendienst – Region Berlin-Brandenburg 
(m/w/d) 

 

 

Werde Teil unseres Teams und erschaffe mit uns die Welt von morgen! 

Du willst etwas bewegen, mitentscheiden und gestalten? Du kannst dich für 
zukunftsfähige Technologien begeistern und möchtest vom Spirit eines 
schnellwachsenden, mittelständischen Unternehmens profitieren? Bei uns 
erwartet dich ein Arbeitsumfeld mit vielen Freiräumen, hoher Talentförderung 
und mitwachsenden Aufgaben. 

 
 

Vertrieb im Außendienst (m/w/d) 
Berlin-Brandenburg im Home Office / Vollzeit / Reisetätigkeit in der Region 

 

 

DARAUF HAST DU LUST 
• Anspruchsvolle und abwechslungsreiche Tätigkeit mit sehr hoher 

Kunden- und Serviceorientierung. 

• Du betreust und erweiterst den bestehenden Kundenkreis und wirst bei 
der Akquise von einem professionellen Telemarketing Team 
unterstützt. 

• Du pflegst Kontakt zu Interessenten, Kunden, Bauträgern und Planern 
und baust damit ein nachhaltiges Netzwerk in deiner Vertriebsregion 
auf. 

• Du verfolgst und erreichst Zielvorgaben und präsentierst unsere 
Produkte sowie deren Anwendungsmöglichkeit allumfassend. 

 

DAS BRINGST DU MIT 
• Abgeschlossene kaufmännische Ausbildung mit technischer Affinität 

oder technische Ausbildung. 

• Quereinsteiger mit Vertriebserfahrung im Außendienst sowie gutes 
technisches und betriebswirtschaftliches Verständnis sind bei uns 
ebenfalls willkommen. 

• Du hast eine selbständige und eigenverantwortliche Arbeitsweise und 
begeisterst dich für technische Investitionsgüter. 

• Dein Wohnort liegt im Vertriebsgebiet und spart lange Anfahrtswege. 

 

 

Über uns 

 

SimonsVoss steht als Pionier 
elektronischer Schließtechnik für die 
intelligente Verbindung von 
Funktionalität, Ästhetik und 
kompromisslos hoher Qualität Made 
in Germany. 

Mut zur Innovation, nachhaltiges 
Denken und Handeln sowie hohe 
Wertschätzung der Mitarbeiter und 
Partner sind Grundlage des 
wirtschaftlichen Erfolgs. 
 
SimonsVoss ist ein Unternehmen der 
ALLEGION Group – ein global 
agierendes Netzwerk im Bereich 
Sicherheit. 

 



DAS BIETEN WIR DIR 

• Work-Life-Balance // Flexible Arbeitszeiten, 100% Homeoffice mit 
umfassender IT-Ausstattung, 30 Tage Urlaub ohne Probezeitsperre 

• Attraktives Leistungspaket // Hochwertiger & werbefreier 
Dienstwagen zur privaten Nutzung, leistungsorientierte 
Zusatzvergütung plus Reisespesen 

• Gesundheit // 30€ brutto Fitnesszuschuss im Monat, 
Mitarbeiterhilfsprogramm zu allen Lebensfragen 

• Familie & Vorsorge // bis zu 250 € brutto Kitazuschuss im Monat, 
Bezuschussung der betrieblichen Altersvorsorge (40 € zzgl. 20% des 
Umwandlungsbetrags), exklusive Mitarbeiterrabatte 

• Wachstum & Weiterbildung // strukturierter & inspirierender 
Onboardingprozess, praxisorientierte Trainings im Inhouse 
Schulungszentrum, Zugang zu Busuu, Allegion Academy & LinkedIn 
Learning, Mentoring zu Entwicklung und Karrierepfaden 

• Kultur // Mitreißender Spirit, flache Hierarchien, ein buntes Team aus 
13 Nationen, große Hilfsbereitschaft & Zusammenhalt, viele tolle Events 

 

 

KLINGT SPANNEND? 
Dann freut sich Eva Lehrer auf deine Bewerbung mit Angabe deiner 
Gehaltsvorstellungen und frühestmöglichem Starttermin unter: career-
simonsvoss@allegion.com 

 

SimonsVoss Technologies GmbH | Feringastraße 4 
85774 Unterföhring | Germany | Tel. +49 89 99228 0 
www.simons-voss.com/karriere 

 

 

Nicht sicher, ob deine Erfahrung perfekt auf die Stelle passen? 

Wir bei SimonsVoss setzen uns dafür ein, einen vielfältigen, integrativen und 
authentischen Arbeitsplatz zu schaffen. Wenn du dich also für diese Stelle 
interessierst, aber deine bisherigen Erfahrungen nicht perfekt mit allen Punkten 
der Stellenbeschreibung übereinstimmen, solltest du dich trotzdem 
bewerben. Vielleicht bist du genau der richtige Kandidat für diese Stelle. 

 

 
 

 


